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中国银行河南省分行
举办银政企对接会

近日，中国银行河南省分行与金水区人民政府举办“万人助万
企”活动暨银政企对接会，中国银行河南省分行行长陈志能、副行长
朱大鹏出席活动。该行有关部门负责人、金水区有关负责人、企业家
代表等参加活动。对接会上，中国银行郑州花园支行与金水区人民
政府签署战略合作协议，双方将在科技创新、产业发展、城市建设、人
才交流、数字治理、民生保障等领域开展全方位合作。会议现场，中
国银行和中银国际证券工作人员进行金融产品宣讲，与参会企业就
金融需求、金融服务等进行深入对接。中国银行郑州花园支行与金
水控股等6家企业签署意向授信协议。未来，该行将充分发挥优势，
深度融入金水区高质量发展布局，持续优化有效对接，全力服务经济
社会高质量发展。 杨天

中信银行郑州分行
开展防范电信诈骗宣传活动

临近春节，为进一步提高公众防范电信网络诈骗犯罪意识，营造
安全稳定的社会环境，中信银行郑州分行通过多种形式开展反诈专
题宣教活动。该行通过厅堂宣传强化反诈意识，在厅堂滚动播放宣
传标语、防范电信诈骗小视频，摆放宣传折页，柜台主动进行防诈提
示等多种形式，对客户及广大群众进行反诈知识宣导，获得客户好
评。此外，该行员工走进人流量较大的商超、集贸市场进行宣传，向
周边商贩及购物的群众普及防诈知识。针对易受到电信网络诈骗的
老年群体，该行主动走进附近社区，向群众以及行动不便的老年人普
及防范电信诈骗小知识，增强老年群体电信诈骗的识别能力，减少群
众的经济损失。下一步，该行将持续开展金融知识普及宣教活动，认
真履行金融企业职责，守护好人民群众的财产安全。 宋金兰

浦发银行郑州分行
积极倡导绿色生活

近日，浦发银行郑州分行在浦发银行成立31周年之际，积极参与
并开展“点亮绿色生活”志愿者日活动，用实际行动践行绿色生活。
该行在员工餐厅、食堂举办了以“光盘行动”为主题的志愿者日活动，
让员工对绿色低碳、珍惜节约有了更加深刻认识。此外，该行志愿者
服务队还走进海底捞，通过标语展示、互动小游戏等形式开展绿色环
保理念宣传。据悉，该行自主研发搭建的“浦云碳控”数字化管理平
台，具备能耗实时采集、用电情况实时监测、自动关闭和开启重点设
备等能力，为办公环境节碳管理提供科学依据，有效地避免了能源浪
费。未来，浦发银行郑州分行将更多关注绿色发展领域，持续推进绿
色金融服务与社会公益活动相结合，以实际行动助力绿色生态环境
建设。 沈阳

中国人寿寿险公司
2023年理赔获赔率保持99.7%高位

近期，中国人寿保险股份有限公司发布 2023年度寿险理赔服务
报告。报告显示，该公司年度理赔件数 2213万件，同比增长 15.5%，
赔付金额599亿元，同比增长16.3%，获赔率99.7%。该报告更新了关
于人身保险理赔的最新数据，体现保险理赔效率在不断提升，保险客
户在突发事件的应急处理中将获得保险的“迅速接应”，以及如何通
过商业保险为自己提供有品质的健康生活保障等方面内容。此外，
还提供了两个新的思考维度：一是重大疾病理赔呈现年轻化的趋
势。二是随着医疗水平的不断提高，重大疾病客户的5年生存率不断
提升。因此，重大疾病保险除了用于负担治疗费用外，更重要的是用
于患病后生活质量的提升。在一定程度上，提前准备好商业保险，是
对自己、家庭生活水平的一份重要规划和长期投入。 刘富安

工商银行郑州分行
持续强化提升内控管理水平

长期以来，工商银行郑州分行坚持“主动防、智能控、全面管”的
风险管理路径，主动开展模型监测分析，不断强化对重点领域和关键
环节风险的预警预判，有效促进全行内控管理水平稳步提升。首先，
该行积极参加上级行组织的“智能内控 e课堂”培训，邀请河南省分行
内控专家老师进行专题授课，组织各岗位人员开展多层次培训学习，
有效提升各层级履职能力；其次，加强风险事件线索核实，风险事件
管控效果显著，2023年风险事件大幅度减少。此外，该行充分运用相
关业务系统，聚焦当前风险易发高发业务环节，发现问题及时整改。
同时，对模型数据揭示可能存在的风险隐患，向全行编发风险提示，
进一步规范员工操作和业务经营管理行为。 李欣

工商银行郑州分行
开展冬季用电安全专项排查

近日，为杜绝消防安全事故发生，工商银行郑州分行高度重
视，在全行开展冬季用电安全专项排查。首先，引导员工牢固树立

“安全就是底线，隐患就是事故”理念。加强对关键岗位、关键环
节以及重要场所等风险管控，明确负责人，切实履行主体责任；
在此基础上，制定措施迅速组织开展自查，确保非营业时间非必
要电源关闭，将业务生产设备手动断电，有效消除安全隐患。其
次，严格落实问责机制，按照相关制度，加大问责力度，对发生严
重安全隐患、问题频发的机构，追究主要负责人管理责任，确保年
初各项业务安全营运。 李欣
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储蓄型保险产品持续升温储蓄型保险产品持续升温
能否成为你的资产配置能否成为你的资产配置““必选项必选项””

继开年伊始国有五大银行进行新一轮降息后，保险公司的增额终身寿险、
分红险等储蓄型保险产品引起关注。据有关资料显示，一些保险公司人身险产
品定价利率最高可达3%，分红险产品定价利率最高可达2.5%，万能险的保底利
率最高可达2%，且此类产品的利息都以复利方式计算。

记者注意到，不少储户开始“存款搬家”，将定期存款改为利息较高的保险
储蓄型产品，以增额终身寿险为代表的储蓄型保险产品热度持续上升。那么，
此类产品究竟如何？今天我们就来“捋一捋”。

理财·支招

“咨询保险产品的客户这几
天确实多了，问得最多的还是增
额终身寿险。”一名资深保险代
理人表示，“今年‘开门红’产品
仍以储蓄类保险为主，产品形态
为‘年金/两全（主险）+万能险（附
加型）’组合形式，也有分红型终

身寿险产品，缴费方式大多为 3
年交、5年交。”

事实上，保险业“开门红”，
是保险公司在岁末年初举行的
集中营销活动，主要通过推出
各类新型保险产品和服务，促
进保费增长，并为全年保费打

下基础。比如，平安寿险推出
的御享金尊终身寿险（分红型）
保险产品计划，泰康人寿也推
出泰康尊享世家（增额版）2023
终身寿险产品，中国人寿则主
推两全险和年金险，搭配万能
账户的组合等。

“实际上，储蓄型保险是一
种融合保险与储蓄功能的保险
产品，在保障的基础上增加了储
蓄功能。”郑州区域某保险经纪
人透露，“其最大优点在于储蓄
与保障并存的特点，投保人在购
买储蓄型保险时，不仅获得了一
定的保障，同时也在保单生效期
间获得了相应的收益。”

“一般来讲，这类储蓄型保

险产品具有一定的风险保障，能
基本应对经济波动的压力。”业
内金融分析师也坦言，“储蓄型
保险产品通常具有较长的保险
时间，因此投保人要做好进行长
期资金规划的准备。”

虽然储蓄型保险产品具有
较长时间内实现资金稳定增值
的能力，但相比国债、银行存款
等储蓄产品而言，前期流动性

较差，提前支取可能面临资产
损失风险。因此，并非所有消
费者都适合购买这类储蓄型保
险产品。

“不过，再好的产品也要适
度而为，切莫盲目跟风。”业内金
融分析师认为，“此类储存型产
品动辄5年、8年，甚至最长20年
才能支取，如果前期退保会损失
较大，因此并非稳赚不赔。”

“炒停售”概念逐渐淡化
“以往造成消费者有紧迫感的‘炒

停售’促销手段，今年有所淡化。”金融
分析师认为，“保险公司正在淡化这种
理念，从各家保险企业的数据来看，1
月份的业绩保持了平稳，没有出现以
往脉冲式的经营方式，而是按照既定
策略进行寿险改革。”

这一切源于监管的引导。2023年
10月，国家金融监督管理总局下发《关
于强化管理促进人身险业务平稳健康
发展的通知》提出，各人身保险公司不
得采取大幅提前收取保费并指定第二
年保单生效日的方式进行承保，引导
各公司科学制定年度预算，防止激进
发展、大进大出，严格执行“报行合
一”，促进人身保险市场平稳健康发
展。其中明确提出，“炒停售”是保险
销售中最常见的违规行为。业内金融
分析师建议消费者，在办理业务时还
是要提高警惕。
正观新闻·郑州晚报记者 谢宽 宋聪颖

今年“开门红”，储蓄型保险产品是主角

为什么买储蓄型保险产品会有稳定收益？


