
常绿蓝城·金水宸苑
推出人才专享一口价好房

近日，为配合“人才购房季”活动，金水
宸苑推出人才专享一口价好房，迎来新一波
的看房热潮。“金水宸苑到访客户相比 2月
有了量与质的双向变化。周一到周五日均
到访客户20余组，周末日均到访60余组，来
访量较上月涨幅超150%。客户置业改善需
求更为明确，更为看重切实优质的地段、教
育配套与产品规划。整体成交周期也有所
缩短，同比上月成交量有较大提升，市场回
暖明显。”金水宸苑置业顾问表示。

“金水宸苑项目已正式签约郑州龙门实
验学校总校，目前正在火热筹备二展区的实
景展示，包括实体交付样板、精装样板、立面
样板、景观示范区、地下车库样板等。首开
的 1#、2#楼外立面正在火速施工，预计整体
二展区将于今年 4月正式开放，届时，项目
将迎来真正的全实景样板兑付。”该项目销
售负责人透露。

此外，金水宸苑更是将开创性 18个月
交付写入合同，逾期 3 个月可退房。“是承
诺、是信心，更是实力的见证。”金水宸苑相
关负责人对于市场前景信心满满。

特别报道特别报道之之探盘北探盘北++东东

进入 3月以来，郑州房地产市场正
强劲复苏。记者经过走访发现，位于郑
州北区热销楼盘的售楼中心客流密集，
销售业绩持续走高。据了解，郑州北区
在售楼盘以“改善”为主，配以品质“刚
需”，深受消费者认可。如果您近期有
买房的打算，不妨来这里看看。
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万科·古翠隐秀
来访量持续走高

从 2022年 6月入市伊始，万科·古翠隐秀
以月均 350+来访、8000万+销售额，持续位于
城芯高端改善市场前列。

据悉，2024年1~2月，万科·古翠隐秀位列
郑州 8区销售额前十。3月以来，古翠营销中
心来访量持续走高，环比 2月上涨了 78%，销
售额环比 2月上涨 46%，伴随首批房源的年
底交付，展示区的不断完善，客户成交周期明
显缩短，再次印证了古翠隐秀作为主城高端品
质楼盘的影响力与号召力。

区位优势 品质大盘 人才专享
郑东北给你一个安家的理由

越秀·天悦江湾
致力打造领先市场的改善产品

“目前仍有 102 平方米、127 平方
米、143平方米房源在售。在中央景观
带上的 5#楼本周加推，仅有 48户。”越
秀·天悦江湾置业顾问透露。

“项目自2023年12月28日首开后，
7天去化2.55亿元，成为金水北改善‘明
星’楼盘。”越秀·天悦江湾营销负责人介
绍，2023年 12月、2024年 1月均成为郑
州全市单盘销售冠军。2024年 1~2月
持续蝉联热销榜，位居郑州功能型改
善住宅销售榜前列。同时得益于品质
及口碑加持，项目到访量一直占据金
水北片区高位。2024 年 1~3 月，月均
到访超过 1500 组，到访、成交均有不
俗表现。

该营销负责人还介绍，越秀·天悦
江湾外享东风渠、贾鲁河、魏河三河环
抱，南侧紧邻约 1.66 万平方米越秀公
园。地铁 2、4、7（在建中）号线畅达全
城。文化路一小教育集团、龙门实验中
学（初中部）和公立幼儿园（规划中）更
是环布四周。

当问及户型优势时，该营销负责人
坦言，越秀·天悦江湾打造 102~143 平
方米户型，给郑州主城改善更好的选
择。92%~100%的超高综合得房率，创
新 270度全景环幕（127平方米户型），
1T1（143平方米户型）专属私厅入户，逾
60平方米（143平方米户型）超大尺度宽
厅设计，打造领先市场的改善产品。

招商·时代天宸
助力品质青年安家郑州

“相比 2023年下半年到访量明显提升，
政府和公司纷纷出台政策助力青年人在郑
州安家。因项目一期临近交付，准现房又给
购房者多了一重保障。”招商·时代天宸销售
经理赵东委透露，“目前在售的时代天宸、公
园1872、公园与湖三个项目都能享受青年购
房节的多重优惠政策。”

在问及招商·时代天宸项目有何优势时，赵
东委直言，首先一定是开发商央企品牌的背书
优势。据他介绍，开发商招商蛇口母公司招商
局集团1872年创立，2023年底总资产达到13.6
万亿元，集团资产规模、净利润保持央企前列。

其次是区位优势。项目距地铁 3号线
和 4号线换乘站省体中心站约 180米，临地
铁 4号线老鸦陈站约 380米，“3、4号两条地
铁线均已通车，并与目前已通车的 1、2、5号
线，在建 6、7、8号线有多个换乘站点，将有
效缓解交通拥堵，可准时快速到达全城。”赵
东委介绍。

招商·时代天宸营销负责人张烁坦言，
项目目标客群为 25~35岁首次置业的品质
青年，因此在户型设计方面，对于年轻人则
更为友好。

万科·民安 云河锦上
打造优雅与闲适的人居生活

“好久没有看到如此火爆的销售场景了，
看房、选房的客户一波接一波，都有点接待不过
来了。”“万科·民安 云河锦上”置业顾问说。

记者在售楼中心看到，沙盘周围、洽谈区、酒
水吧等区域站满了前来看房的市民，置业顾问被
挤在中间，紧张而又有序地回答着各种问题。

“人太多了，总感觉晚一会儿认筹，好楼层
就选不到了。”市民金先生感慨道。

“万科·民安 云河锦上”营销负责人介绍，
当天恰逢售楼中心首日正式开放，由于前期接
洽的客户数量较多，开放当天会很火爆已有预
期，“但如此密集点的客流，还是让我们多少有
点‘措手不及’。”

该营销负责人介绍，项目配套的商业、学
校、医疗、交通资源绝大多数已投入使用。“售
楼部约1700平方米社区泛会所盒子空间社交
盒子、学习盒子、运动盒子、童玩盒子将来也都
会百分之百交付给业主手中，让他们享受到真
正优雅与闲适的当代人居生活。”

万科·未来时光
3月30日项目二批次即将交付

自万科入驻杨金片区，未来时光项目开盘
以来，成交量始终位居前列。2023年在保持
价格稳定的前提下，成交套数、销售金额持续
走高，成交体量更是占据片区总量的55%。

进入 3月以来，万科·未来时光延续了片
区改善标杆的力量，来访和成交数据遥遥领
先，截至目前来访326组，成交23套，跑赢开年
小阳春。同时3月客户复访量较2月有明显提
升，案场热度大涨，叠加项目二批次即将于 3
月 30日如期交付，再次印证了万科品牌和项
目产品的坚定实力与客户认可度，也预示着郑
州楼市正逐渐复苏向好。
正观新闻·郑州晚报记者 白贺 文/图

招商·时代天宸融合各种景观营造“艺境森居”社区


