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中信银行郑州分行
助力小微企业扬帆海外市场

近期，中信银行郑州分行凭借跨境金融优势，为多家企业提供融资
产品、结算工具、政策解读等全方位金融服务，助力企业开展跨境贸易
投资活动。河南某餐饮管理有限公司作为该行重点合作客户，凭借自
创奶茶品牌在国内市场崭露头角后，将目光投向海外。洞察到企业需
求后，该行迅速响应，多次进企业走访调研，进行深入沟通与专业分析，为
企业量身定制综合服务方案，切实解决了企业跨境业务的痛点。截至目
前，已协助企业完成20笔、累计外币金额近100万美元的入账。此外，还
为某制造业企业成功开立印尼语、英语双语保函，该笔业务是该行首笔小
语种保函业务，为后续业务开展起到良好示范作用。段治秀 张淑婷

平安产险河南分公司
启动五一护航行动

随着五一假期临近，平安产险河南分公司于4月28日至30日，在
郑州北服务区、许昌北高速口、开封南苑收费站等6个重点交通枢纽
及驻马店确山县老乐山风景区，启动“安心游山河 护您每一程”五一
护航行动。据悉，今年护航行动重磅升级，车主不仅可免费领取包含
加油/洗车优惠卡、理赔护航卡券在内的“出行六重礼”，还可随机抽取
涵盖意外伤害、车辆救援的短期出行赠险。同时，用户领取礼包后分
享可抽取20元加油券，分享护航经历或暖心故事至好车主站内及小
红书上，有机会领取加油券。志愿者们还将化身“旅途守护者”，为广
大车主提供“省心省时又省钱”的服务体验。 王筱

工商银行郑州分行
助力河南“公铁水一体化”交通建设

近日，工商银行郑州分行作为牵头行，成功为河南某专用铁路项目
审批银团贷款。据悉，项目建成后将成为河南省及周边地区散货、件杂
货运输的重要枢纽，对构建信阳地区“公铁水一体化”综合交通网具有
战略意义。作为银团贷款牵头行，工商银行郑州分行充分发挥统筹协
调作用，与上级行保持密切沟通，充分运用集团优势获得专业指导和帮
助，精准对接政策要求，优化贷款方案设计，以高效专业的金融服务推
动项目贷款落地。在项目审批通过后，仅用两个工作日即完成首笔贷
款投放。下一步，该行将继续发挥牵头行作用，深化综合金融服务，为
河南“三位一体”现代交通体系建设贡献金融力量。 李欣

中原消费金融
以“温度+精度”点燃消费引擎

近日，为增加消费金融供给，更好满足个性化、多样化金融需求，
中原消费金融从场景创新、产品优化两大维度发力，为河南省乃至全
国消费者提供更精准、更便捷的金融支持。其中，在花园路万达坊开
展促消费主题市集活动，通过“金融+场景”的创新联动，让消费热情
与金融服务无缝衔接，精准诠释了“金融服务下沉”的惠民价值。此
外，在洛阳举行沉浸式用户共创活动，20名来自全国各地的产品体验
官，为该公司产品优化与服务升级提出了诸多意见建议，以切实增强
用户的获得感和满意度。未来，中原消费金融将常态化开展提振消
费活动，不断增强消费金融服务的适配性和便利度。张雅露

兴业银行
升级推出家族办公室六大中心服务

4月22日，兴业银行家族办公室升级发布会在上海成功举办。本
次家族办公室服务升级聚焦超高净值客户在个人、家族及企业层面
的多元需求，迭代升级客户服务体系，标志着兴业银行在深化客户服
务领域迈出了战略性的一步。据介绍，该行此次重点推出家族办公
室六大中心服务模式，在原有财富管理服务信托业务和企业家综合
金融服务的基础上，通过构建“家族传承、财富管理、法税咨询、企业
融智、寰宇服务、悦享生活”六大核心中心服务，提供更加系统化、定
制化的高端综合金融解决方案。截至目前，该行私人银行客户数已
超过8万户，管理资产规模（不含三管市值）突破1万亿元。 霍正杨

工商银行郑州分行
金融助力新能源产业高质量发展

近日，工商银行郑州分行成功向某国家级高新技术企业发放流动
资金贷款，以金融之力助力企业生产经营，有效满足其资金需求。该企
业同时作为国家级专精特新“小巨人”企业，拥有授权专利1200余项，
主持制定国家标准32项，主营光伏配套、风机基础配套等业务。在日
常走访中获悉企业融资需求后，该行迅速组织业务团队开展业务流
程，全面评估企业经营状况，优化业务审批办理流程，在最短时间内
完成贷款审批并实现资金投放。此次贷款的成功发放，进一步巩固
了银企双方合作关系。未来，该行将持续关注服务企业的各项发展
需求，创新金融产品服务，积极推动新能源产业高质量发展。 李欣
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“我们这是小本生意，能贷
款吗？”“最长能贷多久？”“放款
快不快？”活动当天一早，交通
银行商圈惠贷咨询台前就围了
不少商户。中原四季水产市场
是中西部地区最大的肉类、海
鲜类和速冻食品集散地，是河
南农贸经济的重要组成部分，
也是小微企业和个体工商户的
重要聚集地，商户们对优质的
金融服务有着明显需求。

“没想到有工作人员上门
‘送’贷款，这可太好了。”在中
原四季水产市场经营多年的商
户刘先生说，“刚才经过交行工
作人员的指导和帮助，已经出

来贷款额度了，确实很方便！”
据交通银行河南省分行零

售信贷部相关负责人介绍，商圈
惠贷是该行专为优质商圈、专业
批发市场商户量身打造的一款
线上信用个人经营性贷款，产品
引入了内外部多维数据，针对每
个优质市场商圈定制综合授信
方案，运用大数据风控能力精准
客户画像，为市场内商户核定更
优额度，可快至当天放款，贷款
额度至高 300 万元，年化利率
（单利）低至3.05%，随借随还，支
持先息后本、等额本息等多种还
款方式，能有效满足市场内商户
日常经营需求。

4月26日上午，交通银行“惠百圈 贷万
商”商圈惠贷产品巡回发布会（河南场）在郑
州市惠济区中原四季水产物流港成功举
办。郑州市惠济区副区长陈红彪，交通银行
河南省分行党委委员、副行长肖辉，河南中
原四季水产物流港董事长邱新航等嘉宾出
席发布会。

一直以来，交通银行河南省分行高度重
视普惠金融业务，积极响应国家政策号召，不
断探索创新金融服务模式，致力于解决小微
企业融资难、融资贵等问题。本次发布会旨
在以全新领域级场景定制产品“商圈惠贷”落
地为契机，深化与中原四季水产市场的合作，
进一步推动普惠金融业务发展。

“凡是在水产批发市场内稳定经
营 2年以上、年龄在 20~65岁且信用
状况良好的商户，仅需几个简要步
骤，即可操作完成融资申请。”交通银
行河南省分行工作人员表示，“我们
还配备了专业客户经理一对一进行
服务，商户扫码申请后，马上上门核
实，资料齐全两天可完成审批并快速
放款。”

活动现场，交通银行河南省分行
工作人员不仅给前来咨询的商户分
发了产品宣传单页，而且详细介绍了

“商圈惠贷”等金融产品的申请条件、
利率、额度等关键信息，耐心解答大
家的各种疑问，赢得了商户们的一致
好评。

此次发布会的成功举办，不仅为
广大商户提供了便捷的金融服务，还
增强了与批发市场管理方之间的互
信和合作，使金融机构能够更加深入
地了解商户的需求和痛点，切实打通
金融服务“最后一公里”。

肖辉表示，该行扎根中原大地
37年来，始终与河南经济发展同频
共振。未来将以此次发布会为契机，
不断创新金融产品，为广大商圈客户
提供更加优质、便捷、高效的金融服
务，持续助力小微企业和个体工商户
发展，为河南省经济发展贡献交行力
量，共同书写普惠金融新篇章。
本报记者 宋聪颖
通讯员 连大伟 文/图

精准滴灌 破解小微商户融资难题 送“贷”上门 打通金融服务“最后一公里”

交通银行全新领域级场景定制产品
“商圈惠贷”全面落地河南

商户代表共同参与交行“商圈惠贷”产品发布

商圈惠贷年化利率（单利）
3.05%~9.45%，具体贷款额度和
利率以交通银行审批结果为准。贷
款仅限用于日常生产和经营活动中
流动资金周转,不得用于购置不动产、
借贷、股票以及其他法律法规或相
关监管规定禁止的用途。详询交
通银行河南省分行各营业网

点或95559。
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