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“叮！”随着手机短信提示音响起，河南眷茶餐饮管理有限
公司总经理惠海丰紧锁的眉头终于舒展——工商银行 970万
元经营快贷到账啦！这让这位在办公室连续奋战36小时的创
业者长舒一口气。此刻，距离他向金水区支持小微企业融资
协调机制工作专班提出融资需求仅过去了72小时。

新财智

本报讯（记者 安欣欣/
文 马健/图） 5月21日，蜜
雪集团总市值突破2000亿
港元。截至当天下午收盘
时，蜜雪集团股价报收每
股 538 港 元 ，总 市 值 为
2042.35亿港元。

今年 3月 3日，蜜雪冰
城股份有限公司正式登陆
港交所主板，证券简称为

“蜜雪集团”。上市首日，
蜜雪集团开盘价为每股
262 港元，较发行价上涨
29.38%。截至 3 月 3 日下
午收盘，蜜雪集团总市值
达 1093亿港元，这份亮眼
的“上市成绩单”为其后续
的高速发展奠定了基础。

蜜雪冰城，这个诞生
于郑州的现制茶饮品牌，
近年来不断拓展海外市场
版图。自 2018年起，蜜雪
冰城积极拓展东南亚市
场，通过结合国内积累的
丰富经验和专有知识，以

及一系列因地制宜的创新
措施，在当地市场取得了
快速发展。如今，蜜雪冰
城全球门店网络已覆盖海
外 12个国家，海外门店数
超过 5000家，全球总门店
数超过4.6万家。

蜜雪冰城能在全球市
场大放异彩，离不开其强
大且完善的供应链体系。
背靠规模庞大且深度覆盖
的门店网络，蜜雪冰城搭
建了覆盖全球 6 大洲、38
个国家的采购网络，持续
开拓“买全球”“卖全球”的
双向流通全球贸易版图。

以其原材料采购为
例，为了保证产品的品质
和口味稳定，蜜雪冰城的

“冰鲜柠檬水”选用来自
中国四川安岳、重庆潼南
等核心产区的尤力克柠檬
A级果；广西百色芒果、久
保桃、脆甜的春雪桃等鲜
果，采摘后运往蜜雪冰城

的生产基地，经过三道喷
洗、去皮、去核等工序制作
成果浆，随后进行智能化
灌装、并在零下 35摄氏度
下急冻锁鲜，最大程度保
留鲜果的原汁原味，成为
杨枝甘露、蜜桃四季春等
产品的原料；新西兰奶源、
丹麦芝士粉、越南百香果
等全球精选好物都有可能
汇聚于同一杯饮品之中，
为消费者带来多元且独特
的味觉体验。

值得一提的是，今年5
月 12日，蜜雪集团与巴西
出口投资促进局签署《谅解
备忘录》。按照计划，蜜雪
冰城今年将在巴西开出首
家门店，未来 3~5年，其将
在巴西投资采购咖啡豆等
农产品在内的总价值不低
于 40亿元人民币的物资。
蜜雪冰城接下来也将继续
推进全球化发展战略，讲好
中国品牌的国际故事。

本报讯（记者 成燕 孙婷婷）
如何弘扬中华传统饮食文化，
助力“老字号”和非遗美食创
新发展？5月 20日，由市餐饮
与饭店行业协会等主办的

“2025‘老字号’非遗美食创新
发展座谈会”在郑州记忆·
1952油化厂旅游休闲街区举
行。省内多家餐饮企业代表
以及来自新密、开封、洛阳的
多位非遗传承人共话行业发
展新趋势，探索“老字号”与非

遗美食创新融合发展新路径。
郑 州 饮 食 文 化 底 蕴 深

厚，烩面、胡辣汤、鲤鱼焙面
等非遗美食不仅是舌尖上的
记忆，更是中原文化的活态
传承。从“老字号”到“新国
潮”，加快把美食与商都文化
相结合，打造文化新 IP；借助
短视频进行数字化传播非遗
美食等，近年来，郑州餐饮行
业针对非遗美食行业展开多
项积极探索。

座谈会上，餐饮企业代表
分享了各自的发展历程、发展
经验，表达了自身对非遗美食
传承与创新的独特见解，如

“要真材实料，做良心食品”
“要让河南的粮食开出‘花’”
“要重视新生代的力量”“要多
场景融合”“要保留老味道的

‘原汁原味’”……餐饮企业代
表在一次次的思想碰撞中，共
同描绘出一幅非遗美食创新
发展的新图景。

作为植根本土的茶饮地
标品牌，“眷茶”自 2017年首
店开业以来，以“鲜果茶+鲜
奶茶”为特色载体，创新融入
河南本土元素，凭借持续的
产品研发能力，在竞争激烈
的茶饮市场开辟出差异化发
展路径。

七年磨一剑。这个承载
着“宁眷故乡一叶茶”初心的
品牌，正面临从区域龙头向
全国市场进军的转型关口。

“新一线城市核心商圈
布局需要大量资金，传统融
资模式很难匹配我们轻资产
运营的特点。”惠海丰在区专
班走访时道出苦衷。品牌特
有的“城市合伙人”模式虽能
快速铺开市场，但每家门店
动辄百万元的装修、设备投
入，让这个年营收1.2亿元的
成长型企业一时在现金流这

道坎上“喘不过气儿”，尤其
是当郑州正弘城、成都太古
里的黄金铺位触手可及时，
抵押物不足的短板却让“眷
茶”心有余而力不足。

危中有机，这个“机”得
益于金水区启动的“千企万
户大走访”专项行动！

金水专班角色实现了从
管理者向服务者的华丽转
身，服务模式从“大水漫灌”
转向“精准滴灌”。他们创新
构建“专班+街道+金融机构”
三级服务体系，以“五经普”
数据为基底，采取“分众化”
走访策略：针对沿街商户实
行网格化服务，对小微企业
实施组团式对接，为重点企
业配备专属服务团队。1391
名服务专员带着 4万份政策
手册走街串巷，将金融服务
送到企业门口。

创新构建“专班+街道+金融机构”三级服务体系

以机制破解小微企业融资难

政银企合力
助攻“融资突围”

金
水
区

继续聚焦“眷茶”之变。
金水专班打破传统信贷思
维，为“眷茶”量身定制信用
融资方案。工商银行南阳路
支行重点考量品牌价值、市
场前景及现金流状况，通过

“园区 e贷”、市场贷、协调机
制贷等产品实现“信用换额
度”，破解轻资产企业抵押物
不足的困境。

金融活水的滋润，让“眷
茶”的发展轨迹画出漂亮的
上扬曲线。获得融资后，企
业两个月内在武汉、长沙新
开 8 家门店，带动就业 120
人，预计年营收将突破 2 亿
元。更可喜的是，这种“信用
价值发现”机制正催生产业
链的良性循环——“眷茶”将
部分资金用于扶持上游茶
农，在信阳建设 500 亩生态
茶园，带动 200 户茶农年均
增收3万元。

“金融服务不能停留在
‘救急’层面，更要成为高质
量发展的助推器。”由点扩
面、由表及里，随着“千企万
户大走访”活动逐步深化，这
种创新服务模式正在金水区
形成示范效应。针对民营小
微企业“规模小、抗风险弱、

缺抵押”等共性问题，该区打
出金融服务组合拳：搭建“三
港联动”体系（基金港+金融
港+金贸港），与多家省级金
融机构达成 1550 亿元战略
合作；推出“科技园区助企专
项贷”“金水科技贷”“外贸优
享贷”等特色产品，覆盖不同
产业领域；建立“需求收集—
精准匹配—快速审批”服务
闭环。

政银企合力助攻“融资
突围”，2024年已为近万家企
业协调贷款 450 亿元，授信
成功率达93.8%。

随着支持小微企业融
资工作的深入，更多“眷茶”
故事正在上演。目前，金水
区累计完成申报企业 31040
家，推荐企业 30906 家，授
信企业 28875 家，授信总额
超 150 亿元，形成“走访一
户 、激 活 一 片 ”的 良 性 循
环。金水区相关负责人表
示 ，将 深 化“ 融 资 畅 通 工
程”，通过数字赋能提升服
务效能，力争 5 年内构建起
覆盖全区市场主体的金融
服务生态，为实体经济发展
注入更强动能。
党贺喜 陈一鸣

搭建基金港+金融港+金贸港“三港联动”体系

蜜雪集团市值
突破2000亿港元
全球总门店数超4.6万家，海外门店超5000家

郑州餐饮企业共话行业发展新趋势

让“老字号”和非遗美食香更浓味更足

蜜雪冰城总部旗舰店吸引众多消费者前来打卡
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