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“零首付”“线上办”
银行多举措助推汽车消费升温

近期，在“以旧换新”政策、车企购车优惠及银
行汽车金融让利活动多重利好加持下，汽车市场消
费活力高涨。走访中，一家新能源汽车品牌 4S店
的工作人员告诉记者，最近进店看车的客户量明显
增加，咨询购车贷款的客户也不在少数。

“如今，贷款购车备受青睐。银行持续降低车
贷成本，进一步减轻了消费者购车压力。”在郑州一
家新能源汽车门店，销售人员称，“目前我们与多家
银行都有合作，补贴后的利率最低可以做到 2.5%
左右，最低首付 15%即可，而且有 1~5年的汽车金
融分期方案可选。”

据了解，随着新能源汽车市场爆发式增长及
居民汽车消费需求持续升级，近年来，金融机构
纷纷瞄准新能源汽车，加大金融支持，降低贷款
成本，优化审批效率，让高品质汽车生活加速驶
入寻常百姓家，助力消费者轻松实现“绿色出行
梦”。

打开交通银行手机APP车金融专区发现，动

动手指就能即刻了解车型指导价、购车额度、申请
进度等信息，实现全线上操作、一站式购车，流程便
捷，让贷款购车更省心。在贷款成本方面，用于购
买新能源汽车时，该行首付比例最低为 0，且针对
特斯拉Model Y、Model 3等个别车型还推出限时

“0息”贷款优惠活动。
中信银行郑州分行相关负责人也表示，目前该

行车贷业务流程已实现全部线上化，提供 7×24小
时全线上申请、实时审批的贷款服务，最快申请半
小时可完成审批放款，并针对领克、路虎卫士、吉利
银河、广汽本田、保时捷、小米汽车、一汽红旗、沃尔
沃等多品牌及车型推出“0息”或“低息”产品，让利
于消费者，助力提振汽车消费。

“新能源品牌贷款优惠力度普遍高于燃油车，
以旧换新的补贴力度也更大。目前不少银行还推
出‘0息’‘0首付’‘低息’等车贷产品，而且线上就
能办理，让我们消费者享受到真正的实惠。”刚刚贷
款购入一辆新能源汽车的车主张女士表示。

拓展服务 赋能车主美好生活

值得一提的是，为满足汽车消费多
样化需求，在汽车产品逐渐从传统向智
能转变的背景下，金融机构也开始主动
升级优化传统汽车金融模式，打造出更
便民、惠民的金融服务。

记者调查发现，我市不少银行正加
速拓展汽车金融服务场景，实现从支持
单一“买车”场景向助力多元“用车”全
场景的服务转变，让汽车消费从“一次
性交易”升级为“持续性服务”，切实把
汽车金融服务打造成市民购车、用车的

“贴心好帮手”。
近期，农业银行启动“百城千店 农

行汽车节”，推出特惠汽车团购活动，上
线E通行九折、一元洗车、紧急道路救
援等系列服务，提供覆盖买车、用车全
生命周期金融服务。“绑定银行卡后，进
出停车场自动扣费还打折，每天通勤成
本降低了不少。”作为活动受益者，车主
李女士对此称赞不已。

中信银行郑州分行也致力于为消
费者提供更加高效的服务，针对新车客
户推出附加贷，涵盖包装购置税、保险、
装潢、延保等车辆衍生服务，让车主用
车省事又省心。

此外，多家银行APP已整合接入特
来电、星星充电、国家电网等主流充电
运营商全国超百万个充电桩，用户绑
定银行卡支付，即可自动享受充电费

“随机立减”（最高免单）或固定折扣等
优惠。
本报记者 苏立萌 宋聪颖

车贷让利“绿色出行”触手可及

如今，贷款购车已成趋势，越来越多的年轻消费
群体选择通过银行贷款、信用卡分期等方式购入心
仪车辆。近期，随着各大车企购车优惠活动出炉，以
及郑州2025年汽车以旧换新补贴活动加持，郑州消
费者购车热情高涨，贷款购车需求也愈加旺盛。

为积极响应消费者贷款购车需求，激发汽车市
场活力，各大银行纷纷降低车贷成本，推出“0息”“0
首付”“低息”等丰富多元的分期产品，并创新金融服
务和优惠活动，实现从“购车”到“用车”场景的服务
全覆盖，助力市民实现汽车消费升级，推动消费市场
持续提振。


