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“电商西进”助力豫企破浪：

一枚鱼油的3000公里“暖心”之旅

6 月的漯河，田野间
翻涌着金色的麦浪，空气
里弥漫着新麦的甜香。在
华生维克生物科技有限
公司（简称“华生维克”）
的生产车间里，另一种

“丰收”的忙碌正火热上
演。阳光斜斜地穿过高大
的仓库玻璃窗，在垒成小
山的快递纸箱上跳跃，投
下斑驳的光影。打包带的

“嘶嘶”摩擦声、扫码枪清
脆的“嘀嘀”声，与头顶风
扇不知疲倦的“嗡嗡”低
鸣，交织成一曲独特的工
业交响曲。

打包员刘菲（化名）微
微弓着背，额头渗出细密
的汗珠。她动作麻利却无
比轻柔，将一盒盒印着“宠
物专用鱼油”的瓶子裹进
快递纸箱。“拉萨、西宁、兰
州……”她一边熟练地在
纸箱上贴快递单，一边小
声念着那些遥远的地名。

“ 现 在 一 天 发 出 近
3000 件。”刘菲抬起头擦
了把汗，脸上露出自豪的
笑容，“这些贴着‘西藏阿
里’的包裹，就是靠着拼
多多‘千亿扶持’的东风
和对电商西进的支持，才
能一路送到牧民手中。”
话音未落，她抄起透明胶
带，“唰唰”几声，给纸箱
封口处缠上牢固的“腰
带”，美工刀轻巧一划，动
作行云流水。

一 墙之隔的会议室
里，气氛同样热烈。来自
河南南阳的采购商李军
（化名），正与华生维克总
裁、采购部总经理王建卫
围桌而坐，“这次来，就是为
最近的大促备足‘弹药’。”

这场再寻常不过的商
务洽谈，恰如一扇明亮的
窗，清晰地映照出这家豫
企在电商洪流中乘风破浪
的姿态。而拼多多平台的
一系列精准惠商策略，正
是驱动这艘航船驶向广阔
深蓝的强劲引擎。

拼多多“千亿扶持”计划加码电商
西进，让偏远地区订单成为支撑企业高
速增长的强劲引擎

时针悄然拨回至数年前。彼时，王
建卫带着团队深耕畜禽药品的线下渠
道，整天忙于接待各类客户，生意却波
澜不惊，看不到未来增长的希望。2020
年，企业将目光投向线上这片蓝海。一
支年轻的电商团队正式组建，羊奶粉、鱼
油、益生菌……这些新产品是他们线上突
围的起点。

2021年1月，团队正式在拼多多注册
店铺。彼时，线上保健品市场早已高手

如林，新入局者想分一杯羹谈何容易？
站在转型发展的十字路口，王建卫敏锐
地捕捉到一股正在喷薄的消费力量——
宠物经济。“这是个风口，宠物就是家人，
给‘家人’的营养投入，只会越来越舍
得。”王建卫说。

决 策 已 下 ，研 发 团 队 的 压 力 陡
增。实验室的灯光常常彻夜长明，研
发人员熬红了双眼，反复调整鱼油配
方比例，测试适口性和吸收效果。终

于，在无数次推翻重来后，多款宠物营
养品正式诞生，它们承载着企业转型
的全部希望。

但酒香也怕巷子深。好产品有了，如
何让千里之外的消费者看见、信任并购
买？尤其是通往广袤西部的“天价运费”，
像一道冰冷的天堑，横亘在梦想与现实之
间。“一箱鱼油发往青海，运费竟比产品本
身还贵。”这荒诞的现实，让团队一度陷入
迷茫。

“偏远地区不包邮”“邮费贵过商品本
身”“物流时效没保障”……这些痛点，曾
让无数西部消费者望“网”兴叹，也让商家
面对这片潜力巨大的市场徒呼奈何。拼
多多在长期深入一线开展业务的过程中，
看到了背后巨大的市场需求，研究推出了
直指痛点的核心策略：降低物流成本，让
西部消费者也能享受东部早已普及的“包
邮”购物体验。

2022年，拼多多平台首创“中转集运
包邮”模式。发往西藏、青海等地的包裹，
不再需要走物流费用昂贵的直飞路径，而
是先汇集到中转仓，按目的地被高效集
约，再通过第三方物流统一发出。这套新
模式大幅摊薄了单件包裹的运输成本，结
束了西部不包邮的历史。

2024年9月，拼多多升级对电商西进
的扶持力度：宣布全额承担商家发往西

藏、甘肃、宁夏、内蒙古等偏远地区产生
的物流中转费，进一步扫清了电商西进
的障碍。

电商运营经理宋佳新回忆起过往，感
慨万千：“宠物保健品密度高，单件重量容
易超标。以前发一单去西部，运费动辄几
十上百，成本高到根本没法卖！而今，快
递运费终于降下来了，和发往东部经济发
达地区相差无几。”

物流成本下降，点燃了西部市场的热
情。数据是最好的见证：去年9~12月，仅
拼多多平台上，华生维克发往西藏、青海、
甘肃等偏远地区的订单量就突破万件。
曾经遥不可及的西部广袤天地，如今已成
为支撑企业高速增长的强劲引擎。

政策扶持远不止于物流。2025年 4
月，拼多多推出“千亿扶持”计划，未来 3
年拟投入流量、现金等资源超 1000亿元，

建设高质量发展的电商生态，实现用户、
商家、平台多方共赢。电商西进是“千亿
扶持”计划重点投入的专项之一。而具
体到商家侧，平台除了给予真金白银的
扶持，还为中小商家提供“贴身”的运营
赋能。

今年 4月的一场线下深度培训，让宋
佳新直呼“醍醐灌顶”。“讲师手把手地教，
从流量获取到用户画像分析，再到详情页
如何直击消费者需求，全是干货！”带着满
满收获回到漯河，宋佳新立刻着手优化店
铺定位，精心打磨每一款商品的介绍文案
和视觉呈现。

调整后短短一周，店铺销量环比上涨
70%，第二周增长势头依然强劲。这不仅
是数字的跃升，平台更是授人以渔，让商
家更好地实现自我提升，适应市场变化，
精准抓住消费者需求。

在拼多多“千亿扶持”计划全方位、多
层次的持续加码支持下，华生维克实现了
从地方企业到行业新锐的华丽蝶变。有了
市场增长的底气，企业不断加大投入：一方
面，引入更先进的生产线，优化生产细节，实
现降本增效，推动正向循环；另一方面，公司
还在积极扩大员工队伍，员工人数已从最
初的五六人增加至300余人。

如今，宋佳新经营的拼多多店铺矩阵
里，已拥有多款“叫好又叫座”的明星产
品。其中，“宠物专用鱼油”累计销量已突
破200万件，稳居平台猫/狗保健品平价热
销榜首位。不少消费者使用后表示，物流

速度快、到货包装完好，产品无腥味、宠物
易接受，“加在狗粮里，狗狗埋头就‘炫’，很
爱吃，特别是换季时候，狗狗掉毛现象明显
改善很多。”

目前，宠物专用鱼油、羊奶粉等营养品
贡献了该企业85%以上的销售额；今年2~4
月，在拼多多上，内蒙古、甘肃、青海、宁夏等
地区的订单总量单月均突破3000单。

走进公司的生产车间，自动生产线高
效运转，一粒粒晶莹剔透的鱼油胶囊如金
色的瀑布般顺着传送带流淌，随后被灌
装、密封。“我们一条生产线一天就能产出
近 240万粒鱼油。”生产线线长张孝杰的

语气里满是自豪。
随着西进战略的不断深化与拓展，越

来越多承载着企业匠心与科技力量的优
质产品，正通过拼多多搭建的“数字丝路”
源源不断地流向全国，特别是曾经难以企
及的西部边陲。

广大中小制造企业和农业企业借助
这条高速通路得以找到新蓝海，创造更多
就业机会，为区域经济的均衡发展注入澎
湃动能，也让更多消费者，无论身处繁华
都市还是高原牧区，都能同步享受到高品
质的商品与服务。
王艳明/文 周甬/图

启航 从风雨飘摇到扬帆蓝海

研究人员反复调整鱼油配方比例，测试适口性和吸收效果

破局“电商西进”叩开西部大门

蝶变 豫企新星的生意底气


